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ESPERIENZE LAVORATIVE E PROFESSIONALI

Gennaio 2007 - Attuale . [t |
Consulente assicurativo Alleanza Assicurazioni spa, Napoli

Responsabile di settore

Sviluppo del portafoglio e gestione dei rapporti e delle

comunicazioni con i clienti. 7l
Individuazione e consulenza mirata sui prodotti assicurativi in linea

con le necessita dei nuovi clienti.
Gestione dei dati della clientela e inserimento delle polizze nel

gestionale.
Acquisizione dei dati di rischio e delle necessita di copertura per la

profilazione dei nuovi clienti.
Analisi delle coperture e verifica delle posizioni assicu rative,

Assistenza ai clienti nella comprensione degli aspetti contrattuali e

dei termini tecnici assicurativi.
Aiuto alla clientela nella gestione dei sinistri e nelle eventuali

richieste di liquidazione.
Analisi della situazione assicurativa dei clienti e individuazione di

soluzioni di copertura adeguate.
Prestazione di interventi consulenziali in ambito assicurativo su

richiesta del cliente.

ISTRUZIONE E FORMAZIONE

2014
ABILITAZIONE ECONOMIA E FINANZA

PROMOTORE FINANZIARIO, NAPOLI

1995
Diploma TECNICO AMMINISTRAZIONE ,FINANZA E

MARKETING
ITCG, V.Pareto, Pozzuoli
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